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" Je m’appelle Julie Taborin et je suis commerciale
sur le secteur Grand Sud-Ouest au sein du Groupe
I.D.A.L, prestataire de services spécialisé en
marketing opérationnel.
En proposant des services calibrés en fonction des
besoins de mes clients, mon tempérament commercial
et ma présence terrain conjugués à mes qualités
relationnelles me permettent de contribuer activement
au développement de l’agence Sud-Ouest ".

Lieu

Expérience professionnelle

Compétences | Aptitudes développées

Compétences
Prospection | Développement commercial
Négociation commerciale
Gestion d’un portefeuille de clients
Gestion administrative | Reporting
Gestion des litiges
Management opérationnel
Recrutement, Brie�ngs, suivi

Langues
Anglais : bon niveau
Espagnol : bon niveau

Aptitudes développées
Aisance relationnelle et bonne expression orale
Travail en équipe et esprit d’initiative
Négociation et force de persuasion
Management (écoute, analyse, animation)
Aisance rédactionnelle et esprit de synthèse
Autonomie et rigueur dans le travail

Sport
Natation (10 ans en club), golf, �tness, danse, squash

Loisirs et centres d’intérêts

Culture

Voyages

Cinéma, lecture (romans, thrillers, polars), musique,
arts créatifs, arts culinaires

Angleterre, Espagne, Italie, Autriche, Canada, Croatie,
Maroc, Tunisie, Grèce, Turquie

Gironde

Agence I.D.A.L (prestataire de services spécialisé en marketing opérationnel)
Depuis 2012  |  Cenon

- Développement commercial : prospection, négociation, proposition, vente
- Gestion d’un portefeuille de clients B to B, relation clients, reporting, gestion des litiges
- Management opérationnel : recrutement, brie�ng, suivi terrain, analyse des résultats 

Attachée commerciale | CDI

GEMOFIS (société de conseil en immobilier d’entreprise)
10 | 2011 - 10 | 2012  |  Bordeaux

- Prospection, négociation, commercialisation, rédaction des actes, reporting
- Estimation, visites, conseil (aspects administratifs, juridiques, techniques et �nanciers)
- Gestion d’un portefeuille de clients B to B 

Consultante en immobilier d’entreprise | CDI

Golf International de Bordeaux-Pessac
03-08 | 2011  |  Pessac

- Accueil physique et téléphonique d’une clientèle abonnée ou occasionnelle
- Vente, conseil et gestion des stocks (abonnements, matériels, green fees...)
- Organisation et animation d’évènements (compétitions, remises de prix et cocktails)

Hôtesse d’accueil | CDD

Brice
11 | 2010 - 02 | 2011  |  Villenave-d’Ornon

Conseillère de vente en prêt à porter masculin | CDD

Boutique de Duty-free, aéroport de Bordeaux-Mérignac
09 - 11 | 2010  |  Mérignac

Conseillère de vente | CDD

Agence Exclamation
2010 - 2011  |  Paris

Animatrice commerciale (clients : Dior, Coca-Cola, SFR, Orange, H&M, Ricola)

Agence Pingrieux Immobilier
2009 - 2010  |  Blanquefort

Négociatrice en immobilier résidentiel (alternance)

Sephora
2010 - 2011  |  Mérignac

Conseillère de vente en cosmétiques, animatrice commerciale | alternance, CDD

Formation

Licence professionnelle commerce : gestion et transaction immobilière 2010

Université Montesquieu  |  Bordeaux IV  ( obtenu avec mention)

Brevet de technicien supérieur : management des unités commerciales 2009

Lycée Gustave Ei�el  |  Bordeaux (obtenu avec mention)

Baccalauréat général, série scienti�que 2007

Lycée Sud-Médoc La Boétie  |  Le Taillan-Médoc (obtenu avec mention)


